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从月入五六十万到品牌撤柜

2月6日，记者来到山东国际珠宝交易中心，探访多家钻石店铺。
“这是我从业几十年来，价格最低的一次。”钻石批发商李先生告诉记者，他很早就感受到

了国际钻石价格波动带来的影响。从价格上看，他店里的钻石价格整体上比前两年降了四分
之一，其中1克拉以下的钻石降价幅度达三分之一；从销量上看，目前已下降四成左右。

钻石批发商或许比珠宝品牌商、普通消费者更早地感受到市场的“寒意”。“圈子里很多人
都不做了，转行去做黄金、宝石生意。”李先生说，他的一位同行朋友原本在大型商场有专柜，月
营收可达五六十万元，最近几个月销量一路跌到零，只能撤柜。

万元钻戒回收价不到2600元

种种迹象表明，曾经闪耀在亿万女性手上的钻石，似乎正在跌落神坛。
以往花费重金购买钻石的人开始后悔。记者在针对消费者的采访调查中发现，与品牌撤

柜、钻戒降价相比，钻石回收价格大跌更令消费者“破防”。
“你们从品牌店购买的钻石溢价很高，大约是正常价格的三倍。”一位资深钻石批发商向记

者透露，大部分消费者会从品牌店购买钻戒，商场专柜里一枚售价15万元的钻戒，从批发商处
的拿货价（指钻石）才5万元左右。这意味着，消费者在付完款的那一刻，手上的钻戒很可能就
已大幅贬值。

2月10日前后，记者携带两枚钻戒，分别前往济南的多家二手回收商处检测。
在天桥区一家名为“点点当钻石回收”的店里，经过回收商任先生现场检测，这两枚钻戒的

钻石均为天然钻石。第一枚是市民张先生在2019年花了近万元购买的某品牌钻戒，钻石大小
30分（0.3克拉），戒托为18K金。经测算，这枚钻戒现在的回收价不到2600元，其中戒托部分
报价1700多元，钻石部分报价800元。

从“一颗永流传”到“一颗就破产”

“消费者不愿意相信了。”多位业内人士向记者分析了钻石消费市场低迷的原因。
“奢侈品需求下降，全球婚恋人数变化，黄金疯涨成为保值首选，这些都影响着人们的消费

观念，影响着钻石价格。”从事钻石行业30多年的业内人士周荣（化名）表示。
在周荣看来，真正打破钻石稀缺神话的，是培育钻石的诞生。
目前，中国的人造金刚石产业技术和规模已处于全球领先地位。《2024年中国珠宝行业发

展报告》中提到，据不完全统计，2024 年中国培育钻石产量约 2200 万克拉，同比上涨
144.44%。据央视财经报道，2025年，在全球钻石珠宝市场中，培育钻石销量占比超过40%，
较2019年增长超8倍。

这些数据意味着，钻石不再是稀缺品。既然不再稀缺，“珍贵”一说自然难以服众。
令人啼笑皆非的是，不仅天然钻石价格下跌，后来居上的培育钻石也难逃降价命运。业内

人士透露，培育钻石的零售价格较峰值时期已下跌超50%。目前，1克拉培育钻石的价格已从
近万元跌至3500元，促销时有商家打出1399元的超低价。记者在实地采访中发现，部分1克
拉以下的培育钻石，价格已降至几百元。

记者在济南一家销售钻石饰品的店铺看到，1克拉培育钻石的标价为1399元。
另一方面，爱情与钻石的绑定也在松动。
以创立于1888年的全球钻石巨头戴比尔斯为例，其成功的关键因素之一，便是将钻石的

“稀缺性”与爱情深度绑定。经过多年的精心策划与营销，半个多世纪以来，钻戒稳稳占据着结
婚必备品清单上的C位。

但随着全球消费观日趋多元化，越来越多的消费者不再笃信钻石与爱情的联系，很多年轻
人不愿为类似的营销概念买单。一度被誉为经典广告语的“钻石恒久远，一颗永流传”，变成了
时下“钻石恒久远，一颗就破产”的调侃。

钻石的未来何去何从？多位业内人士表达了不同的看法。有人认为，钻石价格周期性波
动是正常的，未来还有上涨可能。也有人认为，钻石神话已经破灭，很难重建。

据海报新闻

钻石卖不动了？
万元钻戒回收价不足2600元

近期，全球钻石巨头戴比尔斯集团再度下调毛坯钻价格，引发市场震荡。网络平
台上，“10年前花1.8万元买的钻戒，如今回收价仅180元”等话题持续发酵，让本就
低迷的钻石市场更加雪上加霜。

钻石贬值到“白菜价”是真的吗？回收市场上，钻石到底值多少钱，背后又藏着怎
样的行业逻辑？春节前夕，记者连续多日深入大型珠宝交易中心、商场专柜、钻石回
收店铺等，探访市场现状，揭开钻石跌落神坛背后的真相。

在济南泉城路附近一家大型商场，多家店铺的钻石销售远不如黄金火热。


